amit die Kosten beim
DBauen nicht davonlau-

fen, bedarf es einer rigo-
rosen Kostenkontrolle in allen
Leistungsbereichen. Die Grund-
lagen fiir ein kostengiinstiges
Bauen werden bereits in den
Phasen der Entwiirfe und Pla-
nungen gelegt (Leistungspha-
sen 1 bis 3). Allerdings diirfen
zugunsten baulich giinstigerer
Losungen die Konzepte des
Kuhkomforts und der modernen
Bewirtschaftungstechnologien
nicht geopfert werden. Planeri-
sche Versdumnisse in diesen
beiden Bereichen sind nach-
traglich kaum zu dndern und
konnen letztlich die Wirtschaft-
lichkeit des Betriebszweiges ge-
fahrden.

Hoher Kuhkomfort mit den
leistungsbeeinflussenden Fak-
toren Luft, Licht, Liegekomfort
sowie mit ausreichendem Bewe-
gungsraum fiir die Kithe zum
Futtertisch und zur Tranke ge-
hért heute zum Planungsstan-
dard. So werden sich die Stille
auf den ersten Blick immer dhn-
licher: hohe Traufen, Wickelliif-
tungen in den Seitenwinden,
planebene Laufgidnge mit Falt-
schieber und der Einbau von
Tiefboxen sowie Kipptranken.
Bei den Melkstinden setzten
sich groflere Melkstandstypen
mit ebenerdigen Melkerfluren
und Schnellaustrieben durch.

Arbeitsabldufe
vorwegnehmen

Im Detail miissen Stille jedoch
individuell geplant werden. Da
stellen sich Fragen zu dem zu er-
wartenden Management der
Herde, der spéteren Gruppie-
rung der Kiihe, der Anzahl der
Fiitterungsgruppen und der zu
erwartenden Melkfrequenz. Ein
hoher Planungsaufwand steckt
vor allem in dem Bereich der Kii-
he rund ums Abkalben und der
Unterbringung der erkrankten
Tiere. Daher muR schon im Pla-
nungsstadium iiber die Art und
Anordnung von Selektions- und
Fangeinrichtungen sowie Be-
handlungsstidnden
werden. Stallbauplanung heil3t,
spitere Arbeitsabldufe vorweg-
zunehmen.

Steht die bauliche Losung,
wird die Baugenehmigung ein-
geholt (Leistungsphase 4) und
anhand der Ausfiihrungspla-
nungen das Bauvorhaben bis ins
Detail geplant (Leistungsphase
5). Diese Ausfithrungsplanun-
gen ermoglichen dem Bauinge-
nieur, die Ausschreibung vorzu-
bereiten. Der Bau wird dabei so-
zusagen gedanklich vorwegge-
nommen. Die weitere Abarbei-
tung eines Bauvorhabens um-
faRt die Leistungsphasen 6 (Vor-
bereitung der Vergabe) und die

diskutiert

Fiir den Oberbau des Kuhstalles der Landwirtschafts GmbH Sadisdorf

wurden 17 Angebote eingeholt.
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Bauen kann
preiswert sein

Schritte zur Bauplanung und Moglichkeiten zur
Kostensenkung hat HANS-JURGEN KAUTZ vom
InnovationsTeam zusammengestellt.

Leistungsphase 7 (Mitwirkung
bei der Vergabe). In diese Lei-
stungsphasen fallt die Aus-
schreibung, die in der Verdin-
gungsordnung fiir Bauleistun-
gen (VOB) als Vergabe von Bau-
leistungen genau charakterisiert
wird. Hier findet sich die Auffor-
derung nach mehr Wettbewerb
bei Erteilung von Auftrigen.
Dies ist eine klare Aufforderung
an den baubetreuenden Archi-
tekten oder Bauingenieur, iiber-
regional auszuschreiben, um
den Wettbewerb zu stimulieren.

In der Leistungsphase 6 wer-
den die benétigten Mengen er-
mittelt und zu Gewerken zu-
sammengestellt. Dabei wird der
Bau in einzelne Lose zerlegt,

zum Beispiel Oberbau und Fun- .

damente, Unterbau/Betonar-
beiten, Wickelliiftung, Giille-
technik und Stahlteile, um fach-
lich miteinander verbundene
Leistungen zusammenzufassen.

Angebote von vielen
Bietern einholen
Alle benétigten Leistungen wer-

den in Leistungsverzeichnissen
und Leistungsbeschreibungen

mit Mengen und Massen genau
beziffert. Erganzende Zeichnun-

gen, wie Grundrisse, Schnitte
und Ansichten, helfen dem Bie-
ter bei der Kalkulation. Der hohe
Aufwand beim Erstellen und
Ausfiilllen der Leistungsver-
zeichnisse lohnt jedoch, denn
die vom Bieter ausgefiillten Ver-
zeichnisse werden nach erteil-
tem Zuschlag Bestandteil des

Bauvertrages, der auch die Aus-
fithrungsfristen und Vertrags-
strafen regelt. Sie sind bindend
und helfen, spéteren Arger mit
Nachforderungen beim Bau zu
vermeiden. Preise und Qualita-
ten sind vor Baubeginn in Ver-
tragen geregelt. Damit beginnen
die eigentliche Angebotseinho-
lung und die Ausschreibung der
fiir den Bau benétigten Leistun-
gen. :

Um wettbewerbsférdernde
Bietersituationen zu schaffen
und einen aussagefdhigen Preis-
spiegel zu erhalten, kann sich
besonders bei hoheren Investi-

tionen eine bundesweite Streu-
ung in der Angebotseinholung
lohnen. Fiir den grofen Kuhstall
in der Landwirtschafts GmbH
Sadisdorf zum Beispiel sind 17
Angebote zum Oberbau einge-
holt worden.

Preisvergleiche
anstellen

Den Firmen wird gut drei Wo-
chen Zeit zur Angebotskalkula-
tion eingerdumt. Zwingend vor-
geschrieben sind zehn Werkta-
ge. Zum angegebenen Submis-
sionstermin sollten die Angebo-
te im verschlossenen Umschlag
beim Bauherrn eingehen.

Aus dem Submissionsproto-
koll allein 4Bt sich aber noch
nicht der giinstigste Bieter er-
mitteln. Erst nach ausgiebiger
Priifung aller Mengen und Mas-
sen, Preisangaben und Sonder-
leistungen durch den betreuen-
den Ingenieur oder Architekten
kann ein Preisspiegel erstellt
werden. Dieser ermdglicht den
Preisvergleich zwischen den
einzelnen Anbietern und stellt
eine gute Grundlage fiir weitere
Verhandlungen dar.

Der sehr aufwendige und teil-
weise auch unbequeme Weg des
»Preisdriickens“ zahlt sich meist
aus. Die Leistungsverzeichnisse
sind einheitlich, viele Firmen
kénnen beteiligt werden, und
die Besten erhalten den Zu-
schlag. Fiir den Landwirt ent-
steht nicht nur Transparenz in
der Abarbeitung des Planungs-
biiros, sondern auch bei den Ge-
werken mit am Markt tblichen
Preisen und Konditionen. Ver-
trdge binden die angebotenen
Leistungen und Qualitdten und
helfen, ,Pfusch am Bau“ sowie
nachtrédgliche Kostenexplosion
beim Bauen zu vermeiden.



